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JI'Partnerschaft mit System:

Profi fiir trockene und
gesunde Hauser werden

BREMEN (ABZ). - Der Markt fiir Bau-, Sa-
nierungs- und WerterhaltungsmaBnahmen
wachst stetig und bietet groBe Potenziale.
Viele Handwerksbetriebe bemiihen sich
um ein Stiickchen von diesem Kuchen.
Aber selbst etablierte Unternehmen tun
sich oft schwer, sich neue Segmente und
neue Kunden zu erschlieBen.

Wie viele andere Bauunternehmen, Bau-
sanierungs-, Maler- und Stuckateurbetriebe
wollte auch Alfred Lellinger aus Trier, Ge-
schaftsfithrer eines auf Hoch- und Tiefbau
spezialisierten Familienunternehmens, auf
einfache und sichere Weise seine Wetthe-
werbsposition im Sanierungsmarkt aus-
bauen und starken. Nach eingehender Prii-
fung entschied er sich 2005 dazu, General-
lizenznehmer des Bremer Unternehmens

Getifix zu werden und sich damit Vorteile =

zu verschaffen (Stand H:7-7418).

* Seine Ziele hatte Lellinger klar definiert:
~1ch wollte fiir mein Unternehmen ein zwei-
tes, lukratives Standbein aufbauen und da-
bei nicht bei Null anfangen, sondern auf die
Kompetenz und die Erfahrung eines star-
ken Partners bauen.”

Das Unternehmen ist Experte fiir die Sa-
nierung von Feuchtigkeitsschiaden und
Ddmmmangeln und spezialisiert auf die Be-
reiche Schimmelpilzsanierung, Innendam-
mung, Bauwerksabdichtung und Balkon-
und Terrasseninstandsetzung. Zu dem bun-
desweiten Netzwerk gehort inzwischen ei-
ne Vielzahl selbststandig arbeitender Part-
nerunternehmen, die die Dienstleistungen
~ und Materialien der Bremer Firma fir ge-

sundes Wohnen und nachhaltiges Sanieren
anbieten.

»Mich iiberzeugte®, erklart Alfred Lellin-
ger, ,dass meine Mitarbeiter und ich von
der Getifix-Zentrale umfassend geschult
werden, so dass wir iiber eine hohe Sanie-
rungskompetenz verfiigen und immer auf
dem neuesten Stand der Technik sind. Au-

. Berdem werden wir fachlich jederzeit von
den Anwendungstechnikern unterstiitzt.”

Ebenfalls wichtig fiir Handwerksunter-
nehmen: Als Generallizenznehmer schliip-
fen sie unter das Dach einer etablierten

' Marke, nutzen den Namen und das Wissen

eines eingefiihrten Geschiftskonzepfes, er-
halten eine umfangreiche Marketingunter-
stiitzung mit professionellen Werbemitteln,
genieBen die Vorteile eines ausgebauten
Vertriebssystems und Gebietsschutz. So ist
es auch fiir eingefiihrte Unternehmen leich-

Alfred Lellinger wollte mit einem starken
Partner ein neues Unternehmensstandbein

aufbauen. Foto: Getifix
ter, sich im wachsengden Sanierungsmarkt
ein weiteres Standbein zu schaffen und
mehr Umsatz und mehr Gewinn zu gene-
rieren. {

»,Unsere Sanierungsabteilung arbeitete
mit der Partnerschaft von Anfang an ge-
winnbringend, die Mitarbeiter sind das
ganze Jahr iiber ausgelastet®, berichtet Lel-
linger. ,Deshalb entschied ich mich, die Ab-
teilung zu einem eigenstindigen Unterneh-
mensbereich zu machen. Ohne die Partner-
schaft mit Getifix hatten wir auf dem Sa-
nierungsmarkt nie so schnell, so erfolg-
reich und so nachhaltig FuB fassen konnen.
Wir hatten dadurch eine super Ausgangs-
position und sind jetzt stolz darauf, dass
wir von unseren Kunden als Profis fiir tro-
ckene und gesunde Hauser wahrgenom-

‘men werden.”
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